Menestyksekads alku yrittdjyyteen (se nedan
pa svenska)

23-vuotiaalle yrittdjille Aappo Hyvarille oman yrityksen
perustaminen oli keino paasta tekemaan tyota, jonka
takana voi 100 prosenttisesti seisoa. Laadukkaita
kattoremontteja tarjoavan Asor Oy:n ensimmainen
tilikausi paattyi elokuussa voitokkaaseen tulokseen, mika
nosti yrittajan suupielet hymyyn.

Kun hyva hetki yrittajaksi ryhtymiselle tuli eteen, ei Aappon
tarvinnut miettia kahta kertaa. Aikaisemmalla tyOurallaan
Aappo oli tottunut itsenaisesti tehtaviin, provikkapalkkaisiin
myyntitoihin, joten tydn teko oli jo ollut hyvin yrittdjamaista.
Myds palkkaa tilille oli tullut vain silloin, kun tulosta oli
syntynyt. “Kaikissa tyopaikoissa en ole aina voinut seista taysin
yrityksen tai myytavien tuotteiden takana. Yrittdjyydessa eniten
houkuttelikin se, etta voin itse vaikuttaa asioihin ja sita kautta
tehda ty6ta, jonka takana voin seisoa taysin”, Aappo pobhtii.

Mutta minka tuloksena plusmerkkinen tulos heti ensimmaisen tilikauden aikana syntyi? Haastatellessa
Aappoa, tama ei pitkaan jaa kysymysmerkiksi. Nuoresta iasta huolimatta Aappolla on selkead nakemys
yrityksensa vahvuuksista ja heikkouksista seka visio, miten yrityksen liikevaihto nostetaan jalleen seuraavalle
tasolle. Laadukkaiden kattoremonttien lisaksi koko prosessin laatuun panostetaan sen kaikissa vaiheissa.
"Kaikki lahtee selkedsta viestinnasta asiakkaan suuntaan. Kun asiakas ymmartaa mita on ostamassa, on
varmemmin myds lopputulos mieluinen”, Aappo summaa. Asiakasta ei myoskdan rasiteta turhilla
kysymyksilla, vaan prosessi on muotoiltu asiakkaan nakékulmasta mahdollisimman vaivattomaksi ja
sujuvaksi. Tyota tehdaan asiakaskokemus edella ja laadukas lopputulos varmistetaan aina projektien
lopussa.

Hyvan startin lisaksi tulevaisuuden suunnitelmat ovat kirkkaat. Liikevaihtoa on tarkoitus kasvattaa ja samalla
hioa sisdisia prosesseja. Yrittajyys ei ole tahan mennessa onnistunut yllattamaan, toita paiskitaan hyvalla
fiiliksella ja koko ajan uutta oppien. Myos omalla ajatusmaailmalla on Aappon mukaan ollut varmasti
vaikutusta omaan fiilikseen yrittajyydesta. Asiat on kohdattu asioina ja hankalissakaan paikoissa ei olla
vaivuttu epatoivoon vaan niista on pyritty nakemaan mahdollisuuksia. llolla siis kohti menestyksekkaita
yrittajavuosia!
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En lyckad start pa foretagandet

Att starta ett eget foretag var for den 23-ariga foretagaren
Aappo Hyviri ett satt att fa ett jobb som han kan sta
bakom till 100 procent. Asor Oy, som erbjuder hégklassiga
takrenoveringar, avslutade sin forsta rakenskapsperiod i
augusti med vinst, vilket fick foretagaren att le.

Nar det ratta dgonblicket for att bli foretagare kom, behovde
Aappo inte tanka tva ganger. Under sin tidigare yrkeskarriar var
Aappo van vid att jobba sjalvstandigt med provisionsavlénade
forsaljningsuppagifter, s arbetet var redan dd mycket
foretagsinriktat. Aven lonen betalades in pa kontot forst efter
att resultat uppndddes. “Jag har inte alltid kunnat sta helt och
hallet bakom foretaget eller de produkter som saljs pa alla
mina arbetsplatser. Det som lockade mig mest med
foretagandet ar att jag kan paverka saker och ting sjalv och pa
sa satt gora ett arbete som jag kan sta bakom helt och hallet",
sager Aappo.

Men vad var det som ledde till ett positivt resultat genast under den forsta rakenskapsperioden? Nar man
intervjuar Aappo forblir detta inte lange ett frdgetecken. Trots sin unga alder har Aappo en klar uppfattning
om foretagets styrkor och svagheter samt en vision om hur han ska 6ka foretagets omsattning ytterligare.
Forutom hogklassiga takrenoveringar satsar foretaget pa kvalitet i processens alla skeden.

"Allt borjar med en tydlig kommunikation med kunden. Nar kunden forstdr vad hen kdper ar det mer
sannolikt att slutresultatet ar positivt", sammanfattar Aappo. Kunden belastas inte heller med onddiga
fradgor, utan processen ar utformad sa att den ar sa enkel och smidig som majligt for kunden. Arbetet utfors
med kundens upplevelse i dtanke, och i slutet av projektet sakerstalls ett hdgklassigt slutresultat.

Forutom en bra start ar planerna for framtiden ljusa. Malet ar att 6ka omsattningen och samtidigt forbattra
de interna processerna. An sa lange har féretagandet inte lyckats éverraska Aappo, han jobbar hart med en
bra kansla och lar sig standigt nya saker. Enligt Aappo har hans egen tankevarld sakert paverkat hans egen

kansla for foretagandet. Han har tagit saker och ting som de ar, och dven i svara situationer har Aappo inte

misstrostat utan forsokt se mojligheterna. Lat oss alltsa se fram emot framgdngsrika foretagarar!
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